Banca e mediatori di credito insieme per offrire di piu ai clienti

Convenzione tra Bnl e Fimaa
Un “passo” per superare la crisi

E partita la nuova convenzione
del gruppo bancario Bnl Bnp Pa-
ribas con MedioFimaa, la societa
partecipata da Fimaa Italia (Fe-
derazione Italiana Mediatori
Agenti d’Affari) per la mediazio-
nedel credito. Ilnuovo accordo e
stato presentato nel corso di un
incontro tenutosinei giorni scor-
si con gli associati alla Fi-
maa-Confcommercio - Calabria
dal presidente Fimaa Calabria e
Fimaa Catanzaro Michele Talla-
rico e dal consigliere nazionale e
componente della Giunta nazio-
nale Fimaa Pietro Falbo, che ha
anche moderatol'incontro. Han-
no relazionato il responsabile
Partner area Calabria della Bnl,
Salvatore Chiefalo, il responsa-
bile Clientela individuale Cala-
bria Vincenzo Piro, il responsa-
bile di Distretto Catanzaro-Vibo
Valentia Peppino Stancati e
Pamministratore delegato di
Mediofimaa Italia Giancarlo Vi-
nacci. L'iniziativa, promossa ter-
ritorialmente da Tallarico e Fal-
bo, inserisce MedioFimaa tra i
migliori partner Bnl, banca che
ha avuto modo, grazie all’accor-
do, di porsi in un’ottica di cam-
biamento offrendo la propria
professionalita e qualita dei ser-
vizi direttamente ai clienti.
«Ciauguriamo —ha detto Tal-
larico in apertura di assemblea—
che il lavoro svolto per raggiun-
gerel’accordosiaunmomentodi
massima apertura tra la Federa-
zione ed il gruppo bancario e che
porti un proficuo lavoro di colla-
borazione favorendo cosi una
categoria, quelladegliagentiim-
mobiliari, ad uscire da un tempo
di crisi molto particolare come &
stato quello del 2009». Falbo ha

Giancarlo Vinacci

messo in risalto l'importanza
dell’accordo, che favorira un in-
terscambio continuo con il siste-
ma bancario rendendo efficaci e
rapidiipassaggi operativi.

Gli associati MedioFimaa,
grazie al rapporto di sinergia
creato dalla Federazione, avran-
no a disposizione un responsabi-
le di area Bnl, Salvatore Chiefa-
lo, che fungera da supporto e filo
conduttore tra MedioFimaa e la
banca. Gli associati potranno
usufruire dei prodotti “Gold Par-
tner” e “Top Partner”. Uno
“Spread” a partire da 0,90% sia
sul tasso fisso che su quello va-
riabile e mutui finalizzati ad ac-
quisto, ristrutturazione, sostitu-
zione e liquidita e surroga. «E’
per Bnl — ha detto Chiefalo —
un’operazione rischiosa che
comporta dei sacrifici in termini
di perdita, di rischio, ma siamo
convinti che ne valga la pena
perché abbiamo stima del nostro

partner MedioFimaa. Con que-
sto nuovo accordo—ha aggiunto
- siamo certi che riusciremo a fa-
re un cambiamento in termini di
crescita equalita dei servizi».

«LaBnl di oggi—ha dichiarato
Stancati-nonépitiquelladitreo
quattro annifa. Ora ogniagenzia
ha un proprio addetto che si oc-
cupa dell’accesso al credito ed in
grado di soddisfare ogni tipo di
esigenza e questo semplifica di
molto tutto il processo. E oppor-
tuno fare una prima valutazione
della domanda e stabilire selari-
chiesta soddisfa i criteri stabiliti
dallabanca e poi, in secondabat-*
tuta, consegnare tutti i docu-
menti necessari nel pitt breve
tempo possibile. Ci capita spesso
cheil finanziamento tardia esse-
re erogato per lincompletezza
della documentazione che viene
consegnata a singhiozzo». «Ab-
biamo una tracciabilita di tutte
le pratiche—ha affermatoPiro-e
con le erogazioni contestuali si
potra snellire iter burocratico.
Siamo lieti distare al fianco diFi-
maa e fare business assieme». Vi-
nacci, infine, & rimasto tra I'altro
colpitodalla presenzadiunapla-
tea cosi gremita: «E'un grande
passo aver avviato la convenzio-
neinunacitta che, nonostantela
crisi disastrosa del 2009, per li-
velli di crescita si pone agli stessi
livelli di aree metropolitane,
commercialmente e numerica-
mente, molto piti avanzate. Dati
e statistiche dimostrano che, nel
nostro paese, in tema di finan-
ziamenti, BNL ¢ un partnerdial-
tissimo livello ed in tutta Italia
stiamo erogando mutui, in me-
dia, per 15 milioni di euro al me-
se». < (d.c.)



