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di Marcella Persola

Giancariy Vinacci,
ammindstratore delegato
MedioFiman

ostituita lo scorso
stiobre e operativa
dai prirt mesi del
2007 MedioFimaa,
societd creata in parinership
tra FIMAA (Federazione lta-
liana Mediatori e Agenti

&' Affari) ¢ UniCredit Banca,
festeggia | primi sel mesi di at-
Livitd con risultat] promettentl,
Giancarlo Vinaccl, ammin-
stratore delegato della socie-
18, ha presentaio in anteprima
ad ADVISOR le lines gulda del
rHiove piano industriale
200872011 Hustrando

con Pinsenmento di mutul par

- a ristrutturazione del debito,

par la rinegoziazions, per la B
quiditd, per gl extracomunita
ri oltre che | prestiti chirogra
fart, che sono molto richiestl.
£ guesto soltanto per iniziare,
Net 2008 abbiamo invece in
tarzione di amplisre ulterior-
mente Uattivitd con Vinserk
mento anche di feasing immo-
billare, carte di credito e, come
patibiimente con e vigenti dis
posiziont in materia assioura-

Riteriamo che i1 mercato pos
53 eSPIHNEre ancara ung ore-
seita valutabile intomo al 15%
nel 2008 e del 13% nel 2009,
in base a tall valutazionl e in
forza alie dinamiche tipiche ¢
ogni start-up pensiamo di po-
ter porre come farget di falte
rato Pobiettivo di 4 miardo &
300,000 eure nel 2008,

Questo per guanto riguarda
il fatturato, A livello di posi-
zionamento territoriale inve-
ve guale sara 1a vostra
strategia?

net dettagho | progett
che o aspettano.

Quali riflessiont emer
gono osservando { ri-
sultatt raggiunti in
questi primi sei mesi
di attivita?

H bllancio & sicuramente
positivo, siamo arrivati a
2.080 aderantt diventan-
do I} secondo nefwork in |
soh 4 mest di attivita,
Stamo gla presenti in
tutta ttalia e abblamo
arogato volursd part a
200 mitiond, in inea con
le aspeilative, g

L’agente o

il mediatore
creditizio

e I'anello piu

La maggior parte dei
president] provinciall
dilta federazione ha cre-
duto fin da subite in MedioFi
maa e 5000 olire 65 1 presi-
denti che vi hanno aderito.

E i trand & in forte crescita,
inoltre quast tutte le 103 sed
provinciali stanno collaborando
oon not per realizzere degh
event] di presentarione agll ol
tre 13mila associati FIMAA
presenti sul terrtorio. Nell'ulth
mo guadrimestre del 2007 ab-
biarmo intenzione i introdurre
anche nuovi prodotti,

Che tipologia di prodott
pensate 4 inserire nel vo-
stro catalogo?

La nostra Intenzione & guelia di
ampliare it catalngo prodotti

Zioni, per la
fine del
2008, inseri-
remao prestit
personal, al-
tre polizze,
lgasing st
mentaie ¢
moito credito
al consumao.

Quali obiet-
tivi vi siete
posti?

In termini di
fatturato per
fa fine del
2007 reaiiz
zeremo B8RO
mition,

L Vogliamo perseguire es
senziagimente due obiet-
Thvl, Posizionardi come
primo petwork per nue
Pomero di soggetti aderen-
11 & lvello nazionale &,
secondariaments, asse-




re anche il primo network per
volumi erogati. Per raggiunge-
re questi target ci siamo posti
come obiettivo la quota di
2.700 aderenti per fine anno.
Diventeranno 4.000 nel 2008,
per crescere fino a 5.200 nel
20089, fino a salire a 6.300 nel
2010 e 7.000 nel 2011,

Obiettivi ambiziosi...

Si, perd riteniamo che la stra-
tegia su cui MedioFimaa ha
fondato le proprie basi sia im-
portante, una filosofia di servi-
Zio, nen di lucro, la cui finalita
& far crescere |a federazione e
fornire agli associati servizi
complementari all’attivity svol-
ta. La filosofia di MedioFimaa
si basa sul concetto che I'a-
gente immobiliare 0 mediatore
creditizio & I"anello fondamen-
tale della catena immobiliare.
Possiede un patrimonio impor-
tante, quello della relazicne.

Come é previsto lo sviluppo
territoriale del prossimo
triennio?

MedioFimaa si sviluppera su
11 aree territoriali che intera-
giranno su tutto if territorio na-
zionale con le 14 direzioni re-

gionali del socio UniCredit
Banca. Siamo gia operativi a
Roma e Milano ed entro il
2007 saremo presenti anche 3
Padova, Torino, Napoli e Paler-
mo alle quali si aggiungeranno,
nel 2008, Bologna, Bari e Fi-
renze. Ma la nostra intenzione
& anche guella di crescere co-
me organico,

Oggi siamo in 9 persone ma a
regime, nel 2008, dovremo ar-
rivare a una struttura con 30-
35 persone.

Ci sono altri elementi sui
quali punterete? ‘

La formazione, sicuramente.
Ma abbiamo studiato formule
innovative. Abbiamo predispo-
sto piani di formazione modula
ri, che prevedono I'accesso al
modulo successivo soltanto
dopo aver completato quello
precedente e che alla fine rila-
sciano un attestato.

La formazione & gratuita ma
soltanto per chi ha aderito al
network. L'adesione & gratuita
e riservata ad ogni associato
FIMAA. Per accedere ai livelli
successivi al corso base biso-
gnera dimostrare di essere
operativi. B

Cosi é gia
diventato

il secondo
network.,

In mezzo
anno

di attivita,
con 2.500
aderenti

e 'obiettivo
di ricavi

per oltre

| miliardo
nel 2008.
Vinacci:
perché

la formula
MedioFimaa
e innovativa.

Manager che arriva
da lontano

. «Non sono nuovo alle

start-up» afferma Gian-
carlo Vinacci, ammini-
stratore delegato di Me-
dioFimaa. «Anzi ho inizia-
to a immaginare il net-
work dei nefworl, unen-
do business come quello
immobiliare e finanziario
fin dal 1989~ racconta
Vinacci. Infatti, ripercor-
rendo la carriera di Vi-
nacci si evince che a lui
si debbono molti succes-
si immobiliari-finanziari.
«Sono nato professional-

-mente in Bnl, che lasciai

riel 1989 per entrare nel
gruppo Mediobanca con
I'incarico di sviluppare il
progetto Ala SpA, in se-
guito Micos Banca» sot-
tolinea Vinacci, E fu pro-
prio in quel periodo che

. iniziarono le relazioni con

FIMAA. Successivamen-
te Vinacci ha prestato la
sua opera in diverse ban-
che, tra cui Rolo Banca,
oggi UniCredit. Dopo.

. questa esperienza & sta-

to direttore commerciale
di Banca Woolwich, del
gruppo Barclays, «Nel
2000 ho condotto Banca
Woolwich alla conquista”
di quote di mercato su-
periori al 5% precisa’ -
I'amministratore delega-
to di MedioFimaa. Cin-
que anni fa poi Vinacci fu

chiamato da Pirelli per

sviluppare la rete di Pi-
relli Franchising. <Ho di-
segnato e avviato la rete
e sono andato alla ricer-
ca dei partners finanziari.
Ho fatto entrare nell’'e-
quity di Pirelli RE Fran-
chising Mediobanca, Ge-
nerali, UniCredit. E credo
che si possa parlare di
un grande successor
continua Vinacci. E infine
il progetto MedioFimaa.
«Circa un anno fa é nata
Iidea di creare una nuo-
va starf-up, con un mo-
dello in parte simile a
quello realizzato per Mi-
cos Banca, ma d'altra
parte anche molto diffe-
rente» conclude Vinacci.
Una nuova sfida che ha
deciso di cogliere.




